
内容项 时间段 直播间内容梗概 商品链接

责任人
团队

运营（上下链接）

18:00-18:06

秒杀款 18:06-18:11 第一轮抽奖，引导关注及转发直播间

主推款

18:11-18:21

18:21-18:29

福利款 18:29-18:33

主推款 18:33-18:41

王炸款 18:41-18:51

捡漏款 18:51-18:56

游戏 18:56-19:01 ——

——
19:01-20:01
20:01-21:01
21:01-21:51

捡漏款 21:51-22:01

直播日期 实际结果

直播人员

主播 XX 
助理
运营
客服
场控 XX  XX

直播主题
直播目标

直播带货内容脚本模板之单元格

王炸款说明+秒
杀、捡漏玩法

1.团队与粉丝打招呼
2.引导粉丝转发直播间
3.简介此次重点商品及玩法4.鼓励游客
关注直播间，卡粉丝牌不迷路。

1号-3号
4号-8号
9号-20号
21号-24号
25号-28号

1号[链接]

主播试穿打底裤，搭配不同套装（裙
装，卫衣，大衣等）

6号[链接]

主播试穿打底衫，讲解特定面料优势
，无静电测试，不起球测试等

7号[链接]

第2轮抽奖，引导关注及转发直播间 3号[链接]

主播讲定款、选料、工艺等过程发生
的故事，边试穿，强带入，对比普货
，强化价值

8号[链接]

百搭，保暖，时尚，配套试穿，品质
测试，点火烧毛等

13号[链接]

1.第3轮抽奖，
2.直播间人数过2000上架
3.上次直播拍下未付款热销品，缺色码
不全
4.卡粉丝牌及分享直播间才可参与

17号[链接]

利用游戏引导出下一单元主推款价值
，并引导游客卡粉丝牌，分享直播间

1.本场下播时间告知
2.最后放一个大漏，引导卡粉丝牌
3.预告下期主要玩法及开播时间，引导
卡粉丝牌
4.与粉丝告别。

20号[链接]



视频预热
当天直播前

直播中 直播间切片
爆款/玩法/主播



产品名称 营销 互动 物料准备 场控互动内容

运营（上下链接） 主播 助理 场控（公屏）

详解如下

明星同款保暖袜 刷屏截图 刷屏

高弹保暖打底裤

特定打底衫

羊绒外套

羊绒背心 测试道具及品色展示

XXXX 活动价再半价出 刷鱼抢 样品展示

—— 刷礼物抢答 助理带粉丝玩游戏

—— 粉丝福利讲解

直播带货内容脚本模板之单元格60分钟片段（单场建议总时长4H以上)

xxXXxx
xxXXxx
xxXXxx
xxXXxx
xxXXxx

秒杀款
福利款
主推款
王炸款
捡漏款

样品+演说道具（手机
、配饰、赠品等）
配合主播制造气氛

赞美主播，询问商品特
性。根据主播引导参与

互动，引导节奏，

200双件1元抢 样品+明星穿戴图

原价79，直播
间39.9送30贴暖

宝宝

100+100件
秒杀

样品、配饰套装、
秒杀牌

第一趴：没抢到
第二趴：表示很优惠、

点购物车

原价129，直播
间59买一送一

限300件 商品测试道具、
微距镜头

表示赞叹，询问优势卖
点，询价，抢不到

保暖发带
（多色）

买任意一件送
本品！ 限50件

发带展示，说出
超值原价

表示已转发直播间，点
击购物车

直播间特邀价
1299（本场799
送同款热销背

心，价值400，
相当于399入手

猜价格
（100件）

搭配穿搭配品，
手机展现同类竞品价格

配合出价，情绪饱满，
带节奏，询问尺码及发

货

买外套送同色
背心（上下两
款共同展示完
，再给出价格
，灵活调配）

前50下单有 劝主播单卖，说主播疯
了，体现价值

表示上次没抢到，今天
运气来了

点击购物车对
应商品页，寻
找谜题答案

积极参与带节奏
询问接下来玩法

卡粉丝牌
对榜1-3

进行点名鼓励

卡牌操作演示
售后服务告知
与粉丝告别

配合玩法
与主播告别
表达对下场期待





发货备注

客服

待结果记录

包装及签单准
备

上一环节
打印出单

结束第一趴
单子统计

结束本场
出单统计
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