
小金币，大金矿
不大

淘宝网 - 淘金币

——淘金币活动介绍



内容提要

2010年 12月 1日，钱庄正式更名为淘金币



疯狂的淘金币

 时间： 2010 年 12 月 6 日预热， 21 日开卖
 形式： 4 辆熊猫参与淘金币竞拍， 中拍者以 1/10 成交价购买，使用 sns 分享机制深度传播
数据： 2000 万人访问， 60 万人参与， 20 万人收藏或关注， 300 辆车在 1 分钟内售罄（ 21 日 0 点 0
分）

吉利熊猫玩金币， 1 分钟卖空 300 辆汽车

淘金币拥有全淘宝最活跃、购买力最强的 7000 万优质用户



淘金币入口覆盖全网用户

全网购物完成，弹出金币领取
提醒 ( 全网日均 10 亿成交
额）

点击按钮进入淘金币页面 选择喜欢的产品进行
兑换、抽奖

用户进入淘金币轨迹旺旺、每日焦点、首页网站导航
入口遍布，曝光频繁、流量稳定



淘金币更多入口
5 月，淘金币开启新纪元 :  ( 我的淘宝改版发布计划 5 月 16

日 )

首页一级菜单首页一级菜单

我的淘宝顶部布点我的淘宝顶部布点

我的淘宝右侧布点我的淘宝右侧布点



淘金币定位

 品牌折扣换购中心，覆盖淘宝全网的积分体系

 买家：赚金币，享折扣

 卖家： SNS 营销互动平台

 精准推广店铺

 快速提升品牌

买家等级
2 星及以上淘宝用户

优质买家集中营，社区营销核武器

99% 都是
淘金币用户

淘宝注册用户： 3.7 亿



看数字，识金币

社区营销核武器
店铺推广、品牌提升的互动平台

淘金币兑换中心
赚金币，享折扣

2011 年 3 月 30 日数据



淘金币玩法

2011 主
打

辅助玩法

300 辆汽车， 1 分钟 !         破年度销量， 7 天！  
让西门子新增 50 万家庭用户，淘金币只要 30 天！



淘金币主打玩法

1000 件销量！
同时提供折扣，买家以“折后价 + 淘金币”购买， 7 天销量可超 1000 件！

1000 件销量！
同时提供折扣，买家以“折后价 + 淘金币”购买， 7 天销量可超 1000 件！

1000 元，1000 元，
1000 件

！

1000 元成本，
每展位 1000 元成本，以宝贝原价 * 数量折算，供买家抽奖、全额兑换

1000 元成本，
每展位 1000 元成本，以宝贝原价 * 数量折算，供买家抽奖、全额兑换



淘金币抽兑图解

免
费宝贝供买家

全
额兑换或抽奖

获
奖者以 0.01 元购买

免
费宝贝供买家

全
额兑换或抽奖

获
奖者以 0.01 元购买

卖家提供免费宝贝获得广告展示位

每展位成本 = 宝贝原价 * 数量≥ 1000 元，展示 7
天

卖家提供免费宝贝获得广告展示位

每展位成本 = 宝贝原价 * 数量≥ 1000 元，展示 7
天

商家促销信息
报名后台填写

商家促销信息
报名后台填写

卖家同时提供折扣，

买家用“金币 +现金”购
买

卖家同时提供折扣，

买家用“金币 +现金”购
买

买家兑换成功，系统自动扣除淘金币，兑换后，金币一律不返还；
买家须在 12 小时内完成付款，过期失效，所有成交记录均显示宝贝原价。
抽兑特点：高曝光、行动力强、转化率高，快速打造爆款，提升全店销量、收藏量与搜索排名。

买家兑换成功，系统自动扣除淘金币，兑换后，金币一律不返还；
买家须在 12 小时内完成付款，过期失效，所有成交记录均显示宝贝原价。
抽兑特点：高曝光、行动力强、转化率高，快速打造爆款，提升全店销量、收藏量与搜索排名。

1

2
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抽兑案例  1
毛绒狗狗，卖断 5000 件， 7 天坐赚 40 万

店铺：飘飘龙

时间： 2011.3.25—3.31
成本： 1024 元， 32 件免费宝

贝
单品销量： 5482 件
单品销售额： 115,000
连带增加销售额： 286,000
宝贝总浏览量： 144,895
宝贝查看总人次： 114,453

店铺：飘飘龙

时间： 2011.3.25—3.31
成本： 1024 元， 32 件免费宝

贝
单品销量： 5482 件
单品销售额： 115,000
连带增加销售额： 286,000
宝贝总浏览量： 144,895
宝贝查看总人次： 114,453



抽兑案例  2

店铺：有涵美妆

时间： 2011.3.29—4.5
成本： 1014 元， 26 件免费宝贝

效果：单品销量日均 1500 笔

              日均销售额增长
5.8 万

              ROI 活动中高达 400 倍

店铺：有涵美妆

时间： 2011.3.29—4.5
成本： 1014 元， 26 件免费宝贝

效果：单品销量日均 1500 笔

              日均销售额增长
5.8 万

              ROI 活动中高达 400 倍

韩伊橄榄油， 1000 元投入， 400 倍回
报



淘金币活动形式



日常单品

活动流程活动流程

1. 优选热卖单品，后台报名

2. 审核通过后通知卖家做好上架准备

3. 在宝贝所在类目中展示 7 天，热卖宝贝可上热门推荐



类目专区

活动流程（同一品牌， 3-9 款宝贝，在类目中品牌专区展示）活动流程（同一品牌， 3-9 款宝贝，在类目中品牌专区展示）

1. 优选 3-9 款单品，后台报名

2. 审核通过后通知卖家做好上架准备

3. 在宝贝所在类目下，品牌专区集中展示 7 天



专场专题

1. 提前 37 天和淘金币类目小二沟通意向，专人跟进策划

2. 单一或多个品牌商家，优选 50 款以上宝贝，金币小二初审

3. 排期确定后，淘金币活动运营小二接手负责，执行活动

合作流程（品牌商家，提供 50 款以上宝贝可以制作专题）合作流程（品牌商家，提供 50 款以上宝贝可以制作专题）



 店铺： e 生活家
时间： 2 月 28 日 -3 月 6 日
 形式：春日之美 专题

单一品牌专题：宝洁春日之美

宝洁日化

投入：
搭车， 50 万广告资源

淘金币表现：
PV ： 1,066,696 
UV ： 72,281 
GMV ： 1,296,350 

查看现场：
http://qz.jianghu.taobao.com/home/activity.htm?menuId=10



 时间： 2010 年 12 月 8 日 -12 月
12 日
 形式：冬“潮”达人兑换专场

零号男

流量表现：
UV 增长 2.4
倍
PV 增长 2.6 倍

交易表现：
总交易涨 5 倍

单一品牌专题：零号男

活动 UV ： 2,991,701 ，回头客： 481,198 ，平均时长： 311秒， GMV ： 2,903,119 



多品牌专题：内衣专场

查看现场：

http://www.taobao.com/market/sale/nrsnrs.php



商家报名

1.淘金币活动招商规则（报名条件、活动规则，卖家报名必看）
http://bangpai.taobao.com/group/thread/679514-254443998.htm

2.淘金币报名后台：
http://qz.jianghu.taobao.com/sponsor/sponsor_agreement.htm?forbidden=registerless

3. 答疑、案例与活动攻略：
淘金币卖家中心： http://www.taobao.com/go/act/sale/qzzs.html

4. 淘金币网站：
http://Taojinbi.taobao.com，点击“卖家报名”进入

http://bangpai.taobao.com/group/thread/679514-254443998.htm
http://qz.jianghu.taobao.com/sponsor/sponsor_agreement.htm?forbidden=registerless
http://www.taobao.com/go/act/sale/qzzs.html
http://taojinbi.taobao.com/


上架审核要点

1. 身份先亮明

标题添加“淘金币”，店铺的左上角需加上官方赞助商标识。

2. 原价不注水

销售记录里不能有价格调整的记录，虚报价格一律拉黑；

3. 折扣给力、库存充足

报名淘金币活动的宝贝，折后价必须是最近 2 个月实际最低售价；

宝贝库存要充足，热卖款要求 500 件以上，按淘宝规则限期完成发货

4. 有成交，有好评

报名商品成交记录 30 日内至少 10条以上，好评至少 5条以上；

5. 活动别撞车

活动前后 2个月，同款宝贝不能以相同或更低价格参加其它活动。



联系金币小二

母婴儿童：小卷

时尚女装：由美

女鞋配饰：佤西米 

家居生活：子兮

数码家电：小卷

男士精品：小卷

美容护肤：天昊

食品保健：天昊

淘金币活动，按宝贝属性选择类目报名：



THANKS!

任何疑问，请速联系各类目小二
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